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Technology ermoglicht das Autoherstellern,
Gieldereien und Firmen der Medizintechnik.
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Anja Miiller
Grafschaft

lle Welt sprichtvon den Droh-

nen, die kiinftig die Péickchen

bringen, Maschinen und

Menschen iiberwachen sol-

len. Als Michael Kiigelgen sei-
ne Drohnenvor 30 Jahren unter anderem
fiir das US-Militdr entwickelte, konnten
viele mit den unbemannten Flugkorpern
nicht viel anfangen. Sie dachten an Bie-
nen und Honig. Damals arbeitete er fiir
ein deutsch-amerikanisches Familienun-
ternehmen, das es heute nicht mehr gibt.
Zweiwichtige Erfahrungen nahm er aus
dieser Zeit mit: ,,Dass man auch als klei-
nes Unternehmen internationalen Gro-
flenwie MBB und Lockheed in die Suppe
spucken kann - und wie man mit Mitar-
beitern umgeht.“ Schmerzlich war fiir
ihn, dass er nur Entwicklungschef war
und nicht Firmenchetf.

Heute liefert Kiigelgen mit seinem ei-
genen Unternehmen MK Technology An-
lagen, die es zum Beispiel Autoherstel-
lern und -zulieferern, aber auch Medizin-
technikherstellern oder Forschungs-
einrichtungen in Stunden ermoglichen,
was frither nur in Wochen gelang: die
schnelle Entwicklung von Prototypen,

zunichst fiir Kunststoffteile und seit.

2003 auch fir Metallteile.

Ein bisschen Grofsenwahn gehorte
schon dazu. Nach seinem Weggang aus
dem Familienbetrieb eroffnete er ein In-
genieurbiiro, arbeitete als Berater fir die
Deutsche Gesellschaft fiir technische Zu-
sammenarbeit (GTZ), half, eine Fahrrad-
fabrik in Schanghai aufzubauen. Kiigel-
gen hatte in China viele Produktionen ge-
sehen: ,,Wie man es macht und wie man
es nicht macht.” Doch er konnte dort
nichts bewegen. Die Chinesen nickten zu
seinen Ideen, aber es passierte dann lan-

ge nichts. Bei all seinen Beratungen fehl-
te ihm die ,,vierte Dimension“, sagt Kii-
gelgen. Er meint die Umsetzung seiner
Ideen. Und dann kam die Gelegenheit.
Ein thailindischer Freund wollte in
das Geschaft mit der schnellen Entwick-
lung von Prototypen einsteigen, Kiigel-
gen lieferte die Machbarkeitsstudie dazu,
versprach dem Freund: ,,.Die Maschine
wird besser und billiger als alles, was es
gibt“, und entschied sich, auch selbst so
eine Maschine in Deutschland zu bauen,
zundchst im Keller seines Elternhauses.
Als junger Mann hatte er dort bereits
rund 300 Liegefahrriader konstruiert
und verkauft - und mit dem Geld sein ers-
tes Flugzeug gebaut. Dort entstanden
auch Ultraleichtflugzeuge und die ersten
Drohnen. Nun also ein Schwergewicht,
eine Maschine von 300 Kilo. Und Kugel-
genwar erneut kiithn, als er die Maschine
1997 nicht in Deutschland zum ersten
Mal prisentierte, sondern auf einer Mes-
se in Kuala Lumpur. Doch kamen kaum
Besucher, es herrschte Krisenstimmung
an den Finanzmadrkten, die Aussteller
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Michael Kiigelgen: Ijer Chef von MI
konstruierte friher Drohnen.
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Ruck, zuck fertig

Schneller produzieren: Der Maschinenbauer MK
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dér Welt: Mit der Anlige von MK
wird eine Keramikform prapariert.

spielten auf den Géngen Fufiball - und
dann kam ein bemerkenswert grofier
Chinese an Kiigelgens Messestand. Per
Handschlag vereinbarte Kiigelgen mit
ihm eine Vertriebspartnerschaft. _
Der Chinese brachte schon am nachs-
ten Tag einen Kunden - und nicht irgend-
einen, sondern den staatlich kontrollier-
ten malaysischen Autohersteller Proton.
Und den ersten Auftrag: eine sechs Ton-
nen schwere Vakuumgiefianlage, die es
ermoglichte, viel schneller als bisher neue
Kunststofiteile als Prototypen herzustel-
len. Die Maschine wurde in der Werkshal-
le des befreundeten Troisdorfer Unter-
nehmens Korek gebaut und nach Malay-
sia verschifft. ,,Mir war zunachst nicht
wichtig, wie viel ich daran verdiene, son-
dern, dass nur die besten Teile fiir die Ma-
schine zum Einsatz kamen.“ So hiilt es Kii-
gelgen noch heute, dabei sei sein Unter-
nehmen ,,hochprofitabel“ und habe 2014
rund sechs Millionen Euro umgesetzt.
2003 startete Kuigelgen erneut, dies-
mal innerhalb des eigenen Unterneh-
mens. Was die Vakuumgiefianlage fiir die
Kunststoffteile ist, macht der Feinguss
fiir die Metallteile. Letztere Sparte erwirt-
schaftet mittlerweile rund 70 Prozent des
Umsatzes. Technisch sind die beiden Ver-
fahren sehr unterschiedlich; mit den
Feingussanlagen konnen die MK-Kunden
nicht nur Prototypen, sondern auch in
Serien gefertigte Gussteile innerhalb von
Stunden statt Wochen fertigen. Der Pro-
thesenhersteller Implantcast aus Buxte-
hude nutzt zum Beispiel eine MK-Tauch-
roboter-Anlage, um in Serie Knie- oder
Huftgelenke herzustellen. Fertigungslei-
ter Hans-Joachim Mahr freut sich iiber ei-
ne ,absolut konstante Qualitat®. Und:
»1ch spare Schlicker, die Erstarrung ge-
schieht schneller, und die Metallqualitit
ist besser.*“ Zahlreiche Innovationspreise
zeugen davon. Mit 26 Mitarbeitern und
Vertragshandlern auf allen fiinf Konti-
nenten beliefert Kiigelgen Kunden wie
VW, Daimler, Rolls-Royce, Siemens, GE,
Ford, Jaguar und Adidas. Damit ist er
nicht mehr 30 Jahre vor dem Boom wie
bei den Drohnen, sondern mittendrin.



